
“Gracias a Sage 200 
y GS Gestión hemos 
conseguido reducir 
el 70% del tiempo 
que dedicábamos 
a las conciliaciones 
bancarias para 
centrarnos en tareas 
más estratégicas”

CASO DE ÉXITO

LA EMPRESA

Barraganes Grupo es una empresa líder en la fabricación y 
distribución de productos cerámicos de alta calidad para la 
industria. También suministran recambios industriales para 
maquinaria cerámica, garantizando así que sus clientes tengan 
un servicio completo y continuo.

Desde su fundación, la empresa se ha consolidado como 
un referente en el sector gracias a la fiabilidad, calidad e 
innovación tecnológica de sus productos. Su trato cercano y 
servicio personalizado son parte esencial de su identidad, lo que 
le han permitido construir relaciones sólidas y duraderas con 
sus clientes.

Con presencia en 24 países, una facturación superior a 
los 25 millones de euros y más de 1.200 clientes en todo 
el mundo, Barraganes Grupo continúa expandiéndose 
internacionalmente, manteniendo su compromiso con la 
excelencia y la mejora continua.

CLAVES DEL PROYECTO

☑ Sage 200

☑ GS Gestión

☑ Ahorro de tiempo
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☑ Eliminación de errores manuales

☑ Trazabilidad

☑ Aumento de la eficiencia



EL OBJETIVO DE BARRAGANES GRUPO

El objetivo de Barraganes Grupo era optimizar 
sus procesos financieros, especialmente la 
gestión de la tesorería y la conciliación bancaria. 
Aunque ya contaban con un sistema robusto 
como Sage 200, la empresa identificó que aún 
existían áreas clave que necesitaban mejorar.

“Ya trabajábamos con Sage 200, lo que 
nos proporcionaba una muy buena base 
para la gestión del día a día. Sin embargo, 
buscábamos dar un paso más en lo que 
respecta a la optimización de la tesorería”, 
explica Juan Jesús Barraganes, gerente de 
Barraganes Grupo.

Además de todo esto, querían minimizar 
los errores humanos derivados del manejo 
manual de datos financieros, que podían 
generar incertidumbre en las previsiones de 
tesorería y afectar directamente a la precisión 
del flujo de caja.

Con el objetivo claro de mejorar la eficiencia 
operativa y reducir el tiempo dedicado a 
tareas repetitivas, la empresa se propuso 
encontrar una solución que les permitiera 
automatizar y optimizar sus procesos 
financieros.

Así, el desafío de la compañía era claro: 
integrar de manera fluida y eficiente una 
solución de tesorería que se complementara 
perfectamente con Sage 200.

“Teníamos un 
proceso muy 
extenso y costoso 
para la conciliación 
bancaria”



LA SOLUCIÓN: 
SAGE 200 Y GS GESTIÓN

El equipo de Opentix analizó 
detenidamente la situación de 
Barraganes Grupo y, tras evaluar sus 
necesidades, concluyó que la mejor 
solución para optimizar sus procesos 
financieros era la implantación de 
GS Gestión.

De esta forma, podrían gestionar 
todos sus procesos financieros 
de manera centralizada, lo que 
implicaría un ahorro de tiempo.

Opentix es una consultora informática especializada en aportar soluciones de gestión 
empresarial y productividad laboral a pymes y despachos profesionales. Llevamos más de 35 
años trabajando con los sistemas de Sage, líder tecnológico a nivel mundial. Es por ello que, 
a día de hoy, contamos con el certificado de Sage Partner Platinum y somos un referente a 
nivel nacional en la implantación de sus soluciones. Sage 200 es la solución integral con la 
que podrás controlar todas las áreas de tu negocio: finanzas, Business Intelligence, gestión 
de clientes, etc. Ahorra tiempo y costes siempre de acuerdo con la normativa. ¿Te animas?

OPENTIX, TU PARTNER DE SAGE 200

“Al contar ya con Sage 200 como ERP, evaluamos distintas alternativas que pudieran 
integrarse con nuestro entorno y cubrir de forma más especializada la gestión de 
tesorería. Analizamos tanto desarrollos a medida como soluciones de terceros, pero la 
mayoría no ofrecían el nivel de integración, automatización ni enfoque financiero que 
buscábamos”, explica el gerente de Barraganes Grupo.

Finalmente, tal y como señala Juan Jesús Barraganes, decidieron implantar GS Gestión, 
ya que es una solución que destaca por su enfoque funcional centrado en tesorería y su 
compatibilidad con Sage 200. Así, se aseguraron de tener una transición fluida y sin 
complicaciones hacia el nuevo entorno.

PRODUCTIVIDAD OPTIMIZACIÓNAHORRO



BENEFICIOS

La implementación de GS Gestión ha tenido un 
impacto inmediato en la eficiencia operativa 
de Barraganes Grupo, con mejoras notables en 
varios aspectos clave de su gestión financiera. 
Por ejemplo, la automatización de pagos, 
cobros e informes.

Según el gerente, “la implantación ha 
impactado principalmente en las áreas de 
administración financiera y contabilidad, 
donde ha mejorado la trazabilidad, la agilidad 
operativa y la calidad de la información”. 
Este efecto positivo también ha llegado a la 
dirección, que ahora cuenta con informes más 
completos y en tiempo real que les permiten 
tomar decisiones más alineadas con la 
situación real del negocio.

También han reducido el 70% del tiempo 
dedicado a la realización de conciliaciones 

bancarias y han conseguido eliminar 
completamente los errores manuales a la 

hora de emitir las previsiones bancarias.

Además de esto, la integración con Sage 200 
ha ayudado a consolidar todos los datos 

financieros en una sola plataforma, lo que 
ofrece una gestión centralizada y eficiente 

que ha optimizado la toma de decisiones a 
nivel global.

En cuanto a la experiencia con Opentix, la 
compañía la califica como muy positiva. 

“El equipo de Opentix nos han ofrecido 
un trato muy profesional, pero también 

cercano. Han sido accesibles, implicados 
y eficientes durante todo el proceso, por 

lo les recomendaríamos como partner 
tecnológico”, concluye Barraganes.

“GS Gestión nos ha permitido ahorrar el tiempo 
dedicado a las conciliaciones bancarias”

“A otras empresas 
les diríamos que 
la digitalización 
de la tesorería no 
debe verse como un 
gasto, sino como una 
inversión estratégica”



Si necesitas más información, no dudes en ponerte en contacto con 
nosotros a través de nuestros distintos canales:

 
647 895 564

marketing@opentix.es
www.opentix.es


